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Temat lekcji: Pomuyst na biznes - jak zaczgé?

Lekcja przeznaczona dla: uczniow/uczennic szkét ponadpodstawowych w
ramach przedmiotu podstawy przedsiebiorczosci, geografii, biznesu i
zarzqdzania oraz innych przedmiotow uwzgledniajgcych rozwijanie
kompetencji ekonomicznych, zarzgdzania przedsiebiorczosciq i biznesem

' Czas trwania: 45 minut

- Cele ksztatcenia:

Uczen:

- Wwie, ze dobry pomuyst na biznes jest podstawqg przy mysleniu o wtasnej
dziatalnosci;

- wie, w jaki sposob weryfikowac pomyst na biznes, aby zwiekszyc szanse
na jego powodzenie;

- na podstawie wskazanych kryteriow potrafi ocenic, czy pomyst ma szanse
przerodzic¢ sie w firme;

- wie, w jaki sposdb bank moze mu pomaoc przy zaktadaniu firmy.

Metody ksztatcenia: pogadanka, dyskusja, wyktad multimedialny,
"~ obserwacja posrednia

- Formy pracy: indywidualna, grupowa, zbiorowa

- Srodki dydaktyczne:

- materiat video, w ktérym przedsiebiorca opowiada jak od pomystu doszedt
do prowadzenia wiasnego biznesu (materiat Banku);

- prezentacja nt. pomyst na biznes - strona www z materiatami
dydaktycznymi, do wykorzystania w trakcie lekcji;

- karta oceny pomystu, do wykorzystania w trakcie lekcji.

Wyposazenie techniczne:

komputer z dostepem do internetu, rzutnik dla nauczyciela.
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@ Praca domowa (przygotowanie do lekgji)

“... 1. Porozmawiaj z rodzicami, starszym rodzenstwem lub innymi dorostymi o
prowadzeniu wiasnego biznesu. Jesli taki prowadzq, to czy jest to dla nich
satysfakcjonujgce? Jakie sg wedtug nich korzysci z prowadzonego
biznesu i na jakie trudnosci napotykajq. Jesli nie prowadzg wiasnej
dziatalnosci, to dlaczego?

2. Zastanoéw sie, jakg firme chciatbys$/maogtbys otworzyé? Jak i gdzie
szukatbys pomuystow i sprawdzat, czy ktos inny nie wpadt juz na ten
pomuyst? Jak ocenitbys szanse powodzenia?

3. Wystanie do nauczyciela swojego pomuystu na biznes. np. wspolny
dokument w chmurze.

123 Etapy lekcji:

' 1. Video - krétki film, w ktérym przedsiebiorca opowiada o tym, jak pomyst
na firme stat sie dochodowym biznesem. (Materiat mBanku, czas trwania
filmu okoto 5 min.).

2. Prezentacja materiatow edukacyjnych przez nauczyciela, rozmowa z
uczniami. (okoto 10 min)

3. Wylosowanie z listy zbiorczej utworzonej przed lekcjq przez nauczyciela
na podstawie przestanych przez uczniéw prac (praca domowa nr 3)
jednego pomystu dla kazdej grupy. Podziat uczniow na np. 4 grupy.
Analiza pomystow — kazda grupa analizuje wylosowany pomyst na
podstawie wszystkich kryteriow wskazanych w tabeli. (okoto 20 min)

4. Podsumowanie lekcji (okoto 10 min)

.. Szczegbtowy opis przebiegu lekgji
1= 1. Uczniowie wspoinie oglgdajqg krotki film, na ktérym przedsiebiorca
R opowiada o tym, jak doszedt do swojego pomystu na biznes z sukcesem.
2. Podsumowanie nauczyciela - uporzgdkowanie wiedzy. Definicje: firma,
kapitat firmy, przychod, rozchdd, bilans zyskoéw i strat. Prezentacja
materiatow edukacyjnych na stronie www przygotowanej przez mBank.

3. Wylosowanie pomystu na biznes z listy przygotowanej na podstawie
propozycji przestanych przez ucznidéw (praca domowa nr 3)
uporzqgdkowanej przed lekcjg przez nauczyciela.

4. Praca w grupach 4-5 osobowych. Kazda grupa analizuje wylosowany
pomuyst w odniesieniu do kryteriow wskazanych w tabeli i przygotowuje
krotkg (1-2 zdaniowq) argumentacje.

5. Prezentacja argumentacji kazdej z grup na forum klasy. Wymiana opinii
w dyskusji moderowanej przez nauczyciela.

6. Uwagi i posumowanie dyskusji przez nauczyciela. Do wykorzystania
materiat informacyjny dla nauczyciela i materiaty na stronie www
przygotowanej przez mBank.
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Materiat informacyjny dla nauczyciela:

Firma, czyli zarejestrowana dziatalnos¢ gospodarcza, ktérg mozna prowadzié
jednoosobowo lub w formie spotki.

Kapitat firmy - to wszystkie zasoby, ktére stuzqg rozpoczeciu dziatalnosci gospodarczej
lub jej kontynuacji. Kapitat sprawia, ze firma funkcjonuje na rynku, wprawia jg w ruch
i napedza do dziatania.

Kapitat rzeczowy - to, np. maszyny produkcyjne czy samochody firmowe.
Kapitat finansowy - to, np. gotéwka czy papiery wartosciowe.

Kapitat intelektualny - to, np. patenty czy prawo autorskie, dzieki ktorym mozemy
wytworzyc przewage konkurencyjng nad innymi firmami w branzy.

Przychéd - jest to tgczna wartosc sprzedazy dobr, towardow i ustug netto (czyli bez
VAT) w danym okresie rozliczeniowym.

Dochdd - stanowi realne odzwierciedlenie sytuacji finansowej firmy, poniewaz
przedstawia informacje o rzeczywiscie wypracowanym zysku lub poniesionej stracie.

Dochod = przychody - koszty uzyskania przychodu.

Bilans zyskow i strat - to zestawienie operacji finansowych realizowanych w danym
okresie - najczesciej 12 miesiecy, ktére pomaga okresli¢ aktualng kondycje
finansowq firmy.

Konto firmowe jest wykorzystywane do optacania sktadek ZUS, naleznosci
podatkowych czy rozliczen z kontrahentami (klienci firmy).

Ksiegowos¢ - niektdre banki, w tym mBank, oferujg ustuge ksiegowosci, ktéra pozwala
na zintegrowanie systemu ksiegowego i bankowego. Dzieki temu system sam pobiera
dane i rozlicza zaptaty za faktury.

Droga do sukcesu

Startem do prowadzenia nowej firmy powinien by¢ pomyst. Moze on wynikac z
jakiegos problemu, ktory jak dotgd nie znalazt rozwigzania lub braku ustugi na
naszym rynku. Byc moze rozwigzanie istnieje, ale mozna zaproponowac lepsze.
Warto pamietac, ze nie zawsze bedzie tatwo, na dziatanie firmy majg tez wptyw
czynniki nie zalezne od Nas, np. pandemia, podwyzki prqdu, wojna. Dobry
przedsiebiorca w takich sytuacjach, potrafi byc elastyczny i stara sie dostosowac do
zmieniajgcych sie warunkow.

Od czego zaczgc¢?

Zastanow sie, co potrafisz robi¢ najlepiej. Przemuysl, jakg ustuge lub produkt mozesz
wprowadzi¢ na rynek i czy jest na to zapotrzebowanie. Pytaj, obserwuj, byé moze jest
jakas dziedzing, ktdra Cie interesuje. Rozmawiaj z potencjalnymi klientami o ich
potrzebach, a takze z osobami, ktérzy majq juz swoje firmy i dziatajg na rynku. Mozesz
do tego wykorzystac np. ankiety w social mediach.
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Czy ten pomyst moze chwycic¢? *

1. Powiedz innym o wiasnym biznesie i sprawdz reakcje. Stuchajgc opinii innych
0sob, tatwiej dostrzezesz wady i luki pomuystu, ale takze jego zalety, na ktére dobrze
by byto zwrdci¢ wiekszg uwage.

2. Rozglgdaj sie w sieci. Jest wiele dostepnych narzedzi, ktére mogq byc¢ cenng
wskazowkaq, czego ludziom brakuje i co warto im zaproponowac. Mozesz wpisac np.
w Google Trends stowa i frazy zwigzane z Twoim pomystem. Na samym dole
strony wyswietlqg sie wtedy stowa kluczowe i zwroty, ktore internauci najczesciej
wyszukujg w sieci. Dobrg podpowiedzig mogqg byc tez blogi i grupy na mediach
spotecznosciowych, dzieki nim tatwiej sie zorientowac ktore tematy interesujqg ludzi.

3. Zobacz, jak dziata konkurencja. Sprawdzaj, jak dziata co robi dobrze, gdzie popetnia
btedy, jakie sq jej mocne i stabe strony. Porownaj swojqg oferte z ofertg rywali. Dzieki
temu dowiesz sie czy bedziesz konkurowac cengq, czy moze jakoscia.

4. Testuj. Stworz minimalng wersje Twojego produktu lub ustugi i zobacz jak
potencjalni klienci reagujg. Wciel swoj pomuyst w zycie, ale na probe. Przygotuj
prototyp, wstepng wersje swego produktu lub ustugi i zaprezentuj to potencjalnym
klientom. Zastanow sie przy tym, kim oni sq (i gdzie ich najtatwiej znalezc). Dowiesz
sie dzieki temu, czy jest zainteresowanie tym, co proponujesz, ile ludzie bedg w
stanie za to zaptacic, co warto poprawic czy zmienic.

5. Zdobqdz pienigdze na wtasny biznes. Zastanow sie czy bedziesz ptaci¢ czynsz za
lokal, optaty za media, ustugi telekomunikacyjne itp. Jesli bedziesz prowadzic
dziatalnos¢ handlowaq, uwzglednij tez koszty sprzedazy. Tnij zbedne wydatki, ale
pamietaj tez o jakosci Twojego produktu.

https://mwww.mbank.pl/odf/firmu/pierwszy-biznes.pdf

*Na podstawie ksigzki ,Pierwszy biznes. Zatdz firme — krok po kroku. Przewodnik dla
ludzi przedsiebiorczych”



https://www.mbank.pl/pdf/firmy/pierwszy-biznes.pdf
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Materiat dla uczniow

Kryteria oceny pomystu

Scenariusze zajec - biznes

Kryteria

Argumentacja

Innowacyjnosc

Czy ten pomuyst jest ciekawy |
innowacyjny? Czy roézni sie od produktow
lub ustug dostepnych na rynku?

Doswiadczenie

Czy znasz sie na tym, czym bedzie
zajmowata sie Twoja firma? Czy
potrzebujesz dodatkowych kurséw lub osob,
ktore pomogqg Ci rozwingc¢ Twoj biznes?

Srodki na start

Zastanow sie czy do rozwiniecia tego
pomuystu potrzebujesz duzych funduszy?
Czy masz pomyst skgd wzigc¢ takie
pienigdze, np. twoje oszczednosci, pozyczka
od znajomych lub rodziny, kredyt w banku,
dotacje, sponsorzy, itp.

Zapotrzebowanie rynkowe

Zastanow sie, czy ludzie bedq korzystac z
tego produktu lub ustugi? W jaki sposob
zachecisz klientow do korzystania z Twoich
ustug lub produktu?

*Opracowane na podstawie materiatéw wiasnych mBanku.
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Ankiety
Link do ankiety dla ucznia:

Www.porwaniprzezekonomie.pl/ankietauczen|

Link do ankiety dla nauczyciela:

Www.porwaniprzezekonomie.pl/ankietanauczyciel
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